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El ‘asalto fiscal’ sorprenderá
al consumidor en septiembre
TRAS LATREGUA DE LAS REBAJAS/ Faltan tres días para que el tipo general del impuesto
se coloque en el 18%, pero el‘subidón’de precios vendrá de golpe en otoño.

M.Tejo.Madrid
El verano es intocable. Éste
parece ser el lema en el que se
ha inspirado el Ejecutivo para
señalarenelcalendarioeluno
de julio –comienzo oficial de
lasrebajasendocecomunida-
des autónomas– como el día
D para que entre en vigor la
subida del IVA. O, mejor di-
cho, para que el alza de este
impuesto esté operativo, sin
que el resentido bolsillo del
consumidorlonote.

Enapenas72horas, lospre-
cios de la ropa, el calzado, los
electrodomésticos y hasta la
conexióndelabandaanchase
habránincrementadoteórica-
mente en dos puntos (el IVA
general pasa del 16% al 18%),
pero sin el vértigo lógico que
acompaña siempre a un redo-
blefiscal.

La histeria colectiva está
descartada. El Gobierno cuen-
ta a su favor con un poderoso
narcotizante: el de las rebajas
deveranoque,demodooficio-
so, arrancaron a finales de ju-
nio y que terminarán –he aquí
el matiz importante– entre el
31 de agosto (en Andalucía,
Murcia, Extremadura...) y el
30deseptiembre(enelcasode

Castilla y León, Galicia o País
Vasco). La campaña de este
año tiene como matiz que in-
cluso los bienes de equipo se
han sumado al carro de las
ofertas de un modo nunca vis-
to desde el año 2000, según
constatan las asociaciones de
consumidores. Así, hoy es po-
sible comprar la lavadora más
barata del mercado (ronda los
338 euros y no es de marca
blanca) por el mismo precio
conelquesecomenzaronaco-
mercializarselosprimerosmi-
croondasenEspaña.

En la mente del consumi-
dor todo son ventajas, pero

cuando este paréntesis de
descuentos agresivos haya
pasado –en el que cada espa-
ñol gastará 95 euros, un 10%
menos que el pasado año–
septiembreenseñarálasuñas.

A partir de ese momento,
cada contribuyente invertirá
85 euros extra anuales en
abonar la factura de la electri-
cidadyelgas;43eurosmásen
transporte, y entre 48 y 50 eu-
ros adicionales por las com-
pras en el resto de productos
gravados al 18% (textil, mue-
bles, joyas...), un capítulo al
que cada año las familias de-
dican una media de 2.440 eu-

Lo que más asusta:
85 euros extra en la
factura eléctrica y
420 euros más por
comprar un coche

ros, según la Confederación
de Consumidores y Usuarios.

Comprar un televisor de
plasma de 1.299 euros, como
ejemplifica la Confederación
Española del Comercio, ten-
drá una penalización fiscal de
25 euros a partir de julio. Re-
trasar la compra de un coche
valoradoen21.000eurospara
la vuelta de las vacaciones su-
pondrá una factura sorpresa
de 420 euros extra. Si además
se tienen en cuenta las ayudas
del PlanE, comprar antes del
día D puede ahorrar al consu-
midor entre 1.500 y 2.100 eu-
ros, en función de la comuni-
dad.

Tras estos ajustes, Econo-
mía prevé ingresar sólo este
año 1.900 millones –y 3.150
millones en los siguientes–, a
pesar de que en 2009 el con-
sumo lastró precisamente la
recaudación por IVA un 30%
de media, en términos anua-
les. Todo esto será posible
porque el Gobierno espera un
asalto fiscal de 140 euros por
contribuyente. Los expertos
alertan del acecho de una es-
piral inflacionista que detrae-
rá el consumo y forzará a
ajustar artificialmente los sa-
larios.
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El convenio de la reforma

L a reforma del mercado de trabajo que ha planteado el
Gobiernonorecogeseriamentelanecesidaddemodi-
ficar la negociación colectiva que, tal vez, sea la más

obsoleta de todas nuestras instituciones laborales. Es un he-
cho en el que coinciden todos los grandes expertos en Dere-
cho del Trabajo y algunos, como Federico Durán, director
del área de laboral de Garrigues, no dudan en calificarla co-
mo“franquista”.

La verdad es que el proyecto de ley no recoge una nueva
regulacióndelosconvenios,porqueelministrodeTrabajoe
Inmigración,CelestinoCorbacho,quisorespetarqueestees
unaspectopropiodelaautonomíadelapatronalydelossin-
dicatos. Y, en segundo lugar, el compromiso que éstos ad-
quirieron en el último acuerdo salarial interconfederal para
pactar una reforma de la negociación colectiva antes del
próximo9deagosto.

Sin embargo, como se temían los sindicatos, algunos par-
tidos de la oposición como el Partido Popular y Convergèn-
cia i Unió quieren aprovechar la tramitación parlamentaria
delareformalaboralparadarlelavueltaalanegociaciónco-
lectiva. Y, más concretamente, para facilitar, de una vez por
todas, que el convenio de empresa predomine o, incluso, sea
independiente del acuerdo sectorial. Es una propuesta en la
que, además, está de acuerdo todo el frente reformista del
mercado de trabajo. Desde las diversas organizaciones em-
presariales, el Banco de España y los institutos de estudios
privadoshastalosexpertosenDerechodelTrabajo.

Todos ellos defienden que una de las razones del fuerte
crecimiento del desempleo en España es que, con frecuen-
cia, las empresas no pueden cumplir los acuerdos ni salaria-
les ni de otro tipo que han tomado los convenios sectoriales.
Problema que se agrava porque, sobre todo, las pequeñas y
medianascompañíastienenmuchasdificultadesparapoder
incumplirelacuerdosectorial, loqueseconocetécnicamen-
te como cláusula de descuelgue. De una u otra manera, todo
pasaporelacuerdoconlossindicatos.

La reforma laboral aprobada por el Gobierno da mayores
facilidades a los pequeños empresarios para incumplir el
acuerdo del sector, pero también es verdad que ha incluido
alguna cláusula que facilita la tutela de los sindicatos de este
ámbito sobre los trabajadores de estas sociedades. Sobre to-
do en materias que pueden afectar a la flexibilidad interna.

Campo en la que expertos
laboralistas como Juan
Antonio Sagardoy, Federi-
co Durán, Salvador del
Rey y Fernando Moreno
aprecian muchas caren-
cias en la negociación co-
lectiva. Es decir, en la mo-
vilidaddelostrabajadores,

ladistribucióndelajornadaolossalarios.
La verdad es que cualquiera que conozca la negociación

colectivasabequelaresponsabilidadenlarigidezdeloscon-
tenidos de los convenios es tanto de la patronal como de los
sindicatos; de los empresarios como de los representantes
de los trabajadores. Y, por lo tanto, sospecho que más de un
algún analista y estudioso del mercado de trabajo se va a lle-
varmásdeunasorpresa.

La razón está en que muchos pequeños y medianos em-
presariosnotienentiemponimediosdeabrirencanal lane-
gociación del convenio. Para ellos suele ser más cómodo
aplicarelacuerdodelsectoryasí,añotrasaño.

Ensegundolugar,esmuyposiblequesienlareformadela
negociación colectiva prima el convenio de empresa sobre
todos los demás haya muchas resistencias en las confedera-
cionessindicalesyenlaCEOE.Muchasdelasestructurasde
estas organizaciones justifican buena parte de su función
conlanegociacióncolectiva.Porejemplo,enlaconstrucción
y en el metal la estructura predominante de los convenios es
provincial y, en consecuencia, este tipo de acuerdos tendrán
que desaparecer si hay un consenso político para reducir los
másdecincomilconveniosquehayenEspaña.

Ya le sucedió algo parecido al Gobierno del PP cuando en
2001 intentó hacer una reforma drástica de la negociación
colectiva sin contar con los agentes sociales. El vicepresi-
dente económico, Rodrigo Rato, se llevó una sorpresa ma-
yúscula con el rechazo contundente de la patronal CEOE.
Fue cuando José María Cuevas dijo una de sus famosas ci-
tas: “El señor Aznar sabe mucho de muchas cosas, pero de
negociacióncolectivanotienenip... idea”.

La rigidez de los
convenios es culpa
de los sindicatos y,
también, de los
empresarios
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Siga en www.expansion.com el análisis de
los expertos.

CASAS VACÍAS
El sector inmobiliario es uno
de los más afectados.Si los
promotores no conseguían
vender,ahora menos: el IVA
en la transmisión de viviendas
nuevas subirá un punto,hasta
el 8%.LaAsociación de
Promotores y Constructores
señala que una vivienda de
300.000 euros situada en
Madrid (donde el precio por
metro cuadrado es de 2.863
euros) se encarecerá unos
3.000 euros de media.
Además, las autonomías
estarán más tentadas de
subir el Impuesto de
Transmisiones Patrimoniales.

FRENAZO ECONÓMICO
Analistas Financieros
Internacionales (Afi),
Ernst&Young,el servicio de
estudios de las Cajas de
Ahorro...son sólo algunas
voces que han advertido de
que la inminente alza del IVA
frenará en seco la
recuperación económica,
convirtiendo el supuesto
beneficio asociado a este
redoble fiscal en un perjuicio
económico.Tan sólo dos
datos: se estima que los
pequeños comercios
destruirán 40.000 empleos y
que cerrarán 15.000
establecimientos en el país.

Los efectos más temidos


