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El convenio de la reforma

Gobierno no recoge seriamente la necesidad de modi-

ficar la negociacion colectiva que, tal vez, sea la mas
obsoleta de todas nuestras instituciones laborales. Es un he-
cho en el que coinciden todos los grandes expertos en Dere-
cho del Trabajo y algunos, como Federico Duran, director
del area de laboral de Garrigues, no dudan en calificarla co-
mo “franquista”.

La verdad es que el proyecto de ley no recoge una nueva
regulacion de los convenios, porque el ministro de Trabajo e
Inmigracion, Celestino Corbacho, quiso respetar que este es
un aspecto propio de la autonomia de la patronal y de los sin-
dicatos. Y, en segundo lugar, el compromiso que éstos ad-
quirieron en el altimo acuerdo salarial interconfederal para
pactar una reforma de la negociacion colectiva antes del
proximo 9 de agosto.

Sin embargo, como se temian los sindicatos, algunos par-
tidos de la oposicién como el Partido Popular y Convergen-
cia i Uni6 quieren aprovechar la tramitacion parlamentaria
de lareformalaboral para darle la vuelta a la negociacion co-
lectiva. Y, mas concretamente, para facilitar, de una vez por
todas, que el convenio de empresa predomine o, incluso, sea
independiente del acuerdo sectorial. Es una propuesta en la
que, ademas, esta de acuerdo todo el frente reformista del
mercado de trabajo. Desde las diversas organizaciones em-
presariales, el Banco de Espafia y los institutos de estudios
privados hasta los expertos en Derecho del Trabajo.

Todos ellos defienden que una de las razones del fuerte
crecimiento del desempleo en Espaiia es que, con frecuen-
cia, las empresas no pueden cumplir los acuerdos ni salaria-
les ni de otro tipo que han tomado los convenios sectoriales.
Problema que se agrava porque, sobre todo, las pequefias y
medianas compaiiias tienen muchas dificultades para poder
incumplir el acuerdo sectorial, lo que se conoce técnicamen-
te como clausula de descuelgue. De una u otra manera, todo
pasa por el acuerdo con los sindicatos.

La reforma laboral aprobada por el Gobierno da mayores
facilidades a los pequefios empresarios para incumplir el
acuerdo del sector, pero también es verdad que ha incluido
alguna clausula que facilita la tutela de los sindicatos de este
ambito sobre los trabajadores de estas sociedades. Sobre to-
do en materias que pueden afectar a la flexibilidad interna.
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La verdad es que cualquiera que conozca la negociacion
colectivasabe que laresponsabilidad enlarigidez de los con-
tenidos de los convenios es tanto de la patronal como de los
sindicatos; de los empresarios como de los representantes
de los trabajadores. Y, por lo tanto, sospecho que mas de un
algtin analista y estudioso del mercado de trabajo se va a lle-
var mas de una sorpresa.

La razén esta en que muchos pequefios y medianos em-
presarios no tienen tiempo ni medios de abrir en canal lane-
gociacion del convenio. Para ellos suele ser mas comodo
aplicar el acuerdo del sectory asi, afio tras afio.

Ensegundo lugar, es muy posible que sienlareformadela
negociacion colectiva prima el convenio de empresa sobre
todos los demas haya muchas resistencias en las confedera-
ciones sindicalesy enla CEOE. Muchas de las estructuras de
estas organizaciones justifican buena parte de su funcion
conlanegociacion colectiva. Por ejemplo, en la construccion
y en el metal la estructura predominante de los convenios es
provincial y, en consecuencia, este tipo de acuerdos tendran
que desaparecer si hay un consenso politico para reducir los
mas de cinco mil convenios que hay en Espania.

Ya le sucedid algo parecido al Gobierno del PP cuando en
2001 intent6 hacer una reforma drastica de la negociacion
colectiva sin contar con los agentes sociales. El vicepresi-
dente econdmico, Rodrigo Rato, se llevé una sorpresa ma-
yuscula con el rechazo contundente de la patronal CEOE.
Fue cuando José Maria Cuevas dijo una de sus famosas ci-
tas: “El senor Aznar sabe mucho de muchas cosas, pero de
negociacion colectiva no tiene ni p...idea”.

GOLPE AL PRESUPUESTO FAMILIAR

>La subida del VA, paso a paso >Dos velocidades
Cuéndo se
TIPO GENERAL notaran los
efectos. Periodo
18 0/ fin de rabajas.
0 31 agosto
Afectaa: ropa, calzado, I 30 septiembre
electrodomesticos, locales, edificios
(novivienda), automéviles, suministros * En Madrid
de luz y gas, muebles finalizan el 21 de
septiembrey en
TIPO REDUCIDO Valencia, el 4.
Afecta a: alimentos (no primera
necesidad) y bebidas, hosteleria, i . K
peluqueria, espectaculos, edificios >Dos velocidades TOTAL: 1.020 1520€
aptos para vivienda
Pose 400-700€
200-400 € 300€
TIPO SUPERREDUCIDO 20€ 100€ —
0 Cuentas, Tabaco:
Del 16 al 18% depdsitos, 0,5€/paquete
. (tipo general) acciones:
Afectaa: productos de primera del13al 21% aso‘e%ass_%‘[gjgg ssto
necesidad (leche, pan, huevos..), libros, & MRS
protesis y viviendas calificadas de VPO. Gravamen Fin 'cheque Impuestos Tasa impuestos
[VA ahorro 400€' Especiales locales |

Fuente: Elaboracion propia e INE
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El ‘asalto fiscal’ sorprendera
al consumidor en septiembre

TRAS LA TREGUA DE LAS REBAJAS/ [altan tres dias para que el tipo general del impuesto
se coloque en el 18%, pero el 'subidon’ de precios vendra de golpe en otofio.

M. Tejo. Madrid ,

El verano es intocable. Este
parece ser el lema en el que se
ha inspirado el Ejecutivo para
sefialar en el calendario el uno
de julio —comienzo oficial de
las rebajas en doce comunida-
des autonomas- como el dia
D para que entre en vigor la
subida del IVA. O, mejor di-
cho, para que el alza de este
impuesto esté operativo, sin
que el resentido bolsillo del
consumidor lonote.

En apenas 72 horas, los pre-
cios de la ropa, el calzado, los
electrodomésticos y hasta la
conexion delabandaanchase
habran incrementado tedrica-
mente en dos puntos (el IVA
general pasa del 16% al 18%),
pero sin el vértigo logico que
acompana siempre a un redo-
ble fiscal.

La histeria colectiva esta
descartada. El Gobierno cuen-
ta a su favor con un poderoso
narcotizante: el de las rebajas
de verano que, de modo oficio-
so, arrancaron a finales de ju-
nio y que terminaran —he aqui
el matiz importante- entre el
31 de agosto (en Andalucia,
Murcia, Extremadura...) y el
30de septiembre (enel casode

Lo que mas asusta:
85 euros extraenla
factura eléctricay
420 euros mas por
comprar un coche

Castilla y Leon, Galicia o Pais
Vasco). La campana de este
afio tiene como matiz que in-
cluso los bienes de equipo se
han sumado al carro de las
ofertas de un modo nunca vis-
to desde el afio 2000, segin
constatan las asociaciones de
consumidores. Asi, hoy es po-
sible comprar la lavadora mas
barata del mercado (ronda los
338 euros y no es de marca
blanca) por el mismo precio
conel que se comenzaronaco-
mercializarse los primeros mi-
croondas en Espana.

En la mente del consumi-
dor todo son ventajas, pero

cuando este paréntesis de
descuentos agresivos haya
pasado —en el que cada espa-
fiol gastara 95 euros, un 10%
menos que el pasado afio—
septiembre ensefara las ufas.

A partir de ese momento,
cada contribuyente invertira
85 euros extra anuales en
abonar la factura de la electri-
cidad y el gas; 43 euros mas en
transporte, y entre 48 y 50 eu-
ros adicionales por las com-
pras en el resto de productos
gravados al 18% (textil, mue-
bles, joyas...), un capitulo al
que cada afio las familias de-
dican una media de 2.440 eu-

Los efectos mas temidos

CASAS VACIAS FRENAZO ECONOMICO
El sector inmobiliario es uno Analistas Financieros
de los mas afectados. Si los Internacionales (Afi),

promotores no conseguian
vender, ahora menos: el IVA
en la transmision de viviendas
nuevas subira un punto, hasta
el 8%. La Asociacion de
Promotores y Constructores
sefiala que una vivienda de
300.000 euros situada en
Madrid (donde el precio por
metro cuadrado es de 2.863

Ernst&Young, el servicio de
estudios de las Cajas de
Ahorro... son sélo algunas
voces que han advertido de
que lainminente alza del IVA
frenaraensecola
recuperacion econémica,
convirtiendo el supuesto
beneficio asociado a este
redoble fiscal en un perjuicio

€uros) se encarecera unos econdémico. Tan sélo dos
3.000 euros de media. datos: se estima que los
Ademas, las autonomias pequerios comercios

estaran mas tentadas de destruiran 40.000 empleos y
subir el Impuesto de que cerraran 15.000

Transmisiones Patrimoniales.

establecimientos en el pais.

ros, segun la Confederacion
de Consumidores y Usuarios.

Comprar un televisor de
plasma de 1.299 euros, como
ejemplifica la Confederacion
Espanola del Comercio, ten-
dra una penalizacion fiscal de
25 euros a partir de julio. Re-
trasar la compra de un coche
valorado en 21.000 euros para
la vuelta de las vacaciones su-
pondra una factura sorpresa
de 420 euros extra. Si ademas
se tienen en cuenta las ayudas
del PlanE, comprar antes del
dia D puede ahorrar al consu-
midor entre 1.500 y 2.100 eu-
ros, en funcion de la comuni-
dad.

Tras estos ajustes, Econo-
mia prevé ingresar solo este
afio 1.900 millones -y 3.150
millones en los siguientes-, a
pesar de que en 2009 el con-
sumo lastrd precisamente la
recaudacion por IVA un 30%
de media, en términos anua-
les. Todo esto sera posible
porque el Gobierno espera un
asalto fiscal de 140 euros por
contribuyente. Los expertos
alertan del acecho de una es-
piral inflacionista que detrae-
ra el consumo y forzara a
ajustar artificialmente los sa-
larios.
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Siga en www.expansion.com el analisis de
los expertos.




