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Las empresas alertan del deterioro
de la seguridad jurídica en España
PRIMER ÍNDICE DE FORTALEZA EMPRESARIAL DE PWC/ El debilitamiento del Estado de derecho y la
inestabilidad del marco institucional condicionan cada vez más la actividad de las compañías.

D.Gracia.Madrid
La década prodigiosa de la
economía española se ha
truncado en seco con la rece-
sión. El balance, a pesar de la
tormenta, no es tan negativo.
“La capacidad global del país
y las empresas para afrontar
el futuro se ha incrementado”
en ocho puntos desde 2000,
según el primer indicador
Sintético de Fortaleza Em-
presarial de Pricewa-
terhouseCoopers (PwC), que
mide la capacidad estructural
de las empresas para acome-
tercambiosdefuturo.

Pese a los buenos datos,
existen cuatro puntos débiles.
Dos de ellos, los problemas de
financiación y la debilidad de
la inversión, son causa de la
crisis actual. Otros dos atien-
den a razones estructurales
más difíciles de atajar. Por un
lado, la pérdida de competiti-
vidad de las empresas en el
mercado internacional. Y, por
otro, la sensación generaliza-
da de que el entorno institu-
cional y la seguridad jurídica
han retrocedido enteros en
España.Enconcreto,elíndice
de competitividad bajó cinco
puntos, hasta los 45; mientras
que el de entorno institucio-
nal perdió 15 puntos, hasta los
45también.

“La tendencia negativa po-
ne de manifiesto el aumento
de una cierta desconfianza
respecto a las instituciones, lo

que deriva en un ambiente de
incertidumbre e inestabilidad
que reduce la fortaleza em-
presarial”, advierte PwC en
suinforme.

Las compañías han detec-
tado, principalmente, “un
empeoramiento de la capaci-
dad del Estado para estable-
cer políticas y recomendacio-

nes orientadas al desarrollo
del sector privado”, así como
un repunte de la corrupción y
la conflictividad laboral. Tal
es así que, incluso, la tenden-
cia recogida en el estudio
muestra un deterioro del Es-
tado de Derecho. Es decir, las
empresas creen que el respe-
toycumplimientodelasleyes

haretrocedidoenEspaña.Es-
ta desconfianza hacia las ins-
tituciones embarra el proceso
de modernización realizado
por las empresas en la última
década. Según el indicador de
Fortaleza, a pesar de la crisis
actual y la parálisis de las re-
formas, las compañías valo-
ran positivamente el avance

Los emprendedores
desconfían más de
la capacidad del
Gobierno para
dirigir la economía

Las compañías
nacionales tienen
problemas para
posicionarse en el
mercado exterior

El aumento de la
corrupción y la
conflictividad
laboral preocupan
más que antes

del mercado laboral, en asun-
tos como la formación de los
directivosylacualificaciónde
las plantillas. También reco-
nocenquesehaproducidoun
salto importante en el conoci-
miento y la innovación, gra-
cias al crecimiento de la in-
versión en I+D, el número de
empresas tecnológicas y el
personal ocupado en éstas.
La organización empresarial
interna obtiene también una
buena puntuación. A pesar de
las rigideces que muchas
grandes compañías han here-
dado del pasado, otras han
avanzado en la formación y
promoción de los trabajado-
res así como en su estructura
jerárquica,segúnPwC.

Exportación
Esta evolución positiva de las
empresas nacionales no se ha
traducidoconlamismainten-
sidad a los mercados interna-
cionales. A pesar de la fuerte
expansión en América y Eu-
ropa de las grandes compa-
ñías, la mayoría de las empre-
sas tiene “problemas para po-
sicionarse en los mercados”,
aseguraPwCensuestudio.

En el lado positivo, el tama-
ño de las empresas exporta-
doras ha aumentado. Pero en
el negativo, las empresas es-
pañolas han incrementado
sus costes y puesto en el mer-
cado productos poco diferen-
ciados.

El proceso de convergencia
con Europa y los
multimillonarios fondos
estructurales procedentes de
Bruselas han transformado el
capital físico de España.Las
infraestructuras son el área
mejor valorada por las
empresas nacionales a la
hora de definir sus fortalezas.
En los últimos diez años, la
valoración de este capítulo ha
dado un salto sustancial,
gracias a la mejora de las
redes viarias,aeropuertos,
puestos y el desarrollo de la
alta velocidad en los
ferrocarrilles. Una inversión a
largo plazo que,sin duda,

puede constituir uno de los
pilares para la recuperación
de la actividad en los
próximos años.También es
reseñable que,a pesar
deterioro de la confianza
hacia las instituciones, las
empresas reconocen que el
coste de emprendimiento se
redujo entre 2000 y 2009.En
capítulos como permisos,
licencias e impuestos.Eso sí,
el estudio únicamente valora
hasta 2009.Es decir,no
habían entrado en vigor
todavía las subidas fiscales
recientes ni los planes de
ahorro de laAdministración
Pública.

En síntesis,el indicador
general de Fortaleza
Empresarial avanzó desde los
45,5 puntos de 2000,hasta
los 53,4 puntos de 2009.
Algunas reformas clave como
la laboral o la
reestructuración del sistema
de cajas podría reforzar esta
puntuación global de las
empresas.Factores todos
ellos clave para el despegue
definitivo de la economía.

Las infraestructuras, el punto fuerte de la economía

D.G.J.Madrid
La adaptación de la Directiva
deServiciosalanormativaes-
pañola no ha dejado buen sa-
bor de boca en algunos secto-
res. Sobre todo, por la trasla-
ción que ha tenido en algunas
comunidades. La Asociación
Nacional de Grandes Empre-
sas de Distribución (Anged)
reclamó ayer una “reforma
urgente y en profundidad”
del marco legal del comercio
y lamentó que se haya produ-
cidouna“regresión”enmate-
ria de horarios y de aperturas
en domingos y festivos, así
como en “el ámbito de los for-
matoscomerciales”.

El presidente de Anged,
Juan Manuel de Mingo, re-
clamó un “urgente” consenso
sobre el modelo territorial en
España ya que, en su opinión,
la dispersión normativa de las
comunidades está poniendo
“en serio peligro la unidad de
mercado” y “torpedeando la
actividad empresarial de for-
maantinatural”.

El sector del comercio mi-
norista es uno de los más re-
gulados en España. Las co-

munidades po-
seen compe-
tencia exclusi-
va en esta ma-
teria y, por
tanto, existen
17 normativas
diferentes para

la implantación y la apertura
de comercios. Un muro legal
que, en opinión de Anged, no
ha mejorado mucho con la
adaptación de la Directiva de
ServiciosenEspaña.

El presidente de Carrefour
España Anged, Rafael Arias-
Salgado,alegóque“enlosmo-
mentos actuales, no existe
justificación alguna para
mantener una legislación que
perjudica el poder adquisitivo
de los ciudadanos y les obliga
a renunciar a una oferta co-
mercialmodernayplural,con
mejores niveles de calidad y a
preciosmáscompetitivos”.

En su opinión, el entrama-
do vigente “sigue dificultando
y desanimando los proyectos
de inversión y crecimiento de
unaempresaquequieradesa-
rrollarseenelconjuntodelte-
rritorioespañol”.Poreso,ase-
veró que resulta “antieconó-
mico que en las difíciles cir-
cunstancias actuales, empre-
sas que representan un co-
mercio moderno y eficiente
no puedan invertir y crear
empleo, mejorar el servicio al
cliente, organizar más prácti-
cas promocionales, porque se
lo impide una legislación pro-
teccionista”.

Anged pide
reconducir
la unidad de
mercado en
las CCAA

La adaptación
de la Directiva
de Servicios
no ha sido
ambiciosa.
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