UE

Lunes 31 marzo 2025 Expansion 21

ECONOMIA / POL

a

TICA

para la batalla del ‘Dia de la Liberacion’

arancelario sin precedentes en la historia econémica moderna que redefinira las reglas de juego del comercio global.
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Exportaciones

desde la Unién Europaa China:

- Electroénica: 34%

- Vehiculos y aviones: 16,7%
- Medicamentos: 9,3%

Importaciones
de la Union Europa desde China:

- Electronica: 45,4%
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- Equipo de telecomunicaciones: 28,5%

- Ordenadores: 21,5%
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Exportaciones de EEUU hacia China:
- Petroleo y gas: 13,7%

- Soja: 10%

- Coches: 4,9%

CHINA

Fuente: Eurostat y Oficina del Censo de EEUU

de un punto de vista juridico.
Pese a las intensas negociacio-
nes impulsadas desde Bruse-
las, se espera un tipo aproxi-
mado del 20%, cinco puntos
menos del inicialmente pre-
visto del 25%, que se aplicaria
sin excepcion a todas las im-
portaciones. Habra un capitu-
lo especial para el sector agra-
rio.

Ademas, ese dia entrara en
vigor el arancel del 25% alain-
dustria del motory se especula
también con la posibilidad de
un gravamen similar al sector
farmacéutico y al de los semi-
conductores. Trump también
ha firmado ya la orden ejecuti-
vaparaque el 2 de abril se apli-
que un 25% a cualquier tran-
saccion comercial con EEUU
de los paises que compren pe-
tréleoy gas a Venezuela, como
es el caso de Espaiia, mientras
que ha revocado permisos a
las petroleras que, como Rep-
sol, exporten crudo venezola-
no (ver pag. 22).

Todas estas medidas se su-
man al arancel al acero y el
aluminio que lleva en vigor
desde mediados de marzo.

Bruselas ha dejado claro
que respondera con tarifas de
represalia “proporcionales” a
esta nueva escalada y estudia
la posibilidad de castigar las
exportaciones estadouniden-
ses de servicios, incluyendo
las operaciones de las grandes
tecnoldgicas de Silicon Valley.
Es aqui donde la UE tiene una
posicion de ventaja, ya que
EEUU tiene un superavit co-
mercial superior a 100.000
millones de euros al afio en
servicios, frente a un déficit de
mas de 150.000 millones en
bienes.

De concretarse, esta res-
puesta se sumaria a la que ya
anunci6 en ambitos como el
textil, las bebidas alcohdlicas o
la alimentacion tras la entrada

EEUU Global 25% Chips/semiconductores 2 de abril Anunciado, pero no aprobado
EEUU Global 25% Industria farmacéutica 2 de abril Anunciado, pero no aprobado
EEUU Union Europea 200% Vino y champan 2 de abril Anunciado, pero no aprobado
EEUU Paises que compren 25% Importaciones generales 2 de abril Aprobado
petréleo a Venezuela

Unién Europea EEUU Hasta el 50% (*) Ropa, behidas y alimentos 13 de abril Aprobado

EEUU BRICS 100% Importaciones generales Si crean o usan divisa alternativa al dolar -~ Anunciado, pero no aprobado
México China En revision Importaciones generales Por definir Anunciado, pero no aprobado
Ecuador México 27% Importaciones generales Por definir Anunciado, pero no aprobado
Brasil EEUU * Aranceles reciprocos Por definir Anunciado, pero no aprobado
EEUU Global 25% Cobre Cuarto trimestre 2025 Anunciado, pero no aprobado

(*) Pendiente de concretar.

Fuente: Elaboracion propia

en vigor de las tarifas sidertr-
gicas de Trump. El primer pa-
quete, que tiene como objetivo
productos estadounidenses
por valor de 26.000 millones,
deberia haber entrado en vi-
gor hoy mismo, pero se retraso
hasta mediados de abril mien-
tras se negociaba con Wa-
shington, sobre todo tras la
amenaza de EEUU de impo-
ner gravamenes del 200% al
vinoy el champan europeo.

Ante la ausencia de avances
por la via diplomatica con la
Casa Blanca, la UE explora un
acercamiento a China y a Ca-
nada, que también sufren las
consecuencias de los arance-
les. De hecho, el gigante asiati-
co ya es el principal origen de
las importaciones europeas
extracomunitarias, con una
cuotadel 21,3%, y el tercer des-
tino para las exportaciones,
con una cuota del 8,3%, que
podriaampliarse este afio para
sustituir el desplome del trafi-
co comercial delasegundayla
tercera mayor economia del
mundo con EEUU.

Fue el primer pais al que
Trump castigo a principios de
febrero, con aranceles genera-
les del 10%. China respondio
con sus propias tarifas e inves-
tigaciones a empresas esta-
dounidenses, lo que enfurecid
a Trump, que en marzo subid
las tarifas hasta el 20%. Pekin
ha demandado a EEUU ante
la Organizacion Mundial del
Comercio —algo que también
hara Brasil- y ha aprovechado
no solo para acercarse a la
Uni6n Europea, sino también
para afianzar su liderazgo en
Asia, alineando a Japon y Co-
rea del Sur con sus intereses,
yaque estos dos paises figuran
entre los mas castigados por
los aranceles al motor. Al igual
que a Bruselas, en el caso de
Seul, también se espera que le
afecte fuertemente las tarifas
reciprocas. No tanto a Tokio.

CANADA

Canad4, junto a México, ha si-
do uno de los objetivos princi-
pales en la guerra arancelaria
de Trump, con aranceles glo-
bales del 25% a todas las im-
portaciones procedentes de
estos dos paises. Sin embargo,
en febrero consiguieron una
prorroga de un mes. En mar-
70, empezaron a aplicarse, pe-
ro 24 horas después fueron
suspendidos parcialmente (se
mantienen para mercancias

no amparadas por el tratado
delibre comercio).

La respuesta de Ottawa ha
sido la mas parecida a la de
Bruselas, disefiando aranceles
proporcionales al valor afecta-
do por el castigo estadouni-
dense, con la diferencia de que
en su caso son de rapida apli-
cacion, ya que entran en vigor
(y se suspenden) automatica-
mente junto a los estadouni-
denses, de forma que se adap-
tan a los caprichos y cambios
de guion del presidente de
EEUU. El Gobierno también
ha impulsado una camparia
para fomentar el consumo de
productos localesy un boicot a
los que proceden desde su
fronterasur.

Canada sera uno de los ma-
yores damnificados pasado
mafiana si finalmente entran
en vigor los aranceles genera-
les del 25% a todos sus pro-
ductos, con un tipo reducido
del 10% en el caso de la ener-
gia. Existe la posibilidad de
que logren otra prorroga, aun-
que los analistas apuestan en
sucontra. Ottawa hallamado a
la puerta de Bruselas en busca
de ayuda y un nuevo socio co-
mercial prioritario, pero a
Trump le ha faltado tiempo
para amenazar a ambos con
mas tarifas si deciden aliarse
ensu contra.

El Gobierno liderado por
Claudia Sheinbaum sera el
granvencedor o el gran perde-
dor el miércoles. México ha
optado por no responder a los
aranceles y hacer concesiones
a Washington con la esperan-
za de lograr “un trato prefe-
rencial”. Desde reforzar las
fronteras con miles de operati-
vos militares hasta establecer
cuotas a las importaciones
procedentes de China e impo-
ner aranceles al gigante asiati-
co.

De momento, se encuentra
en la misma situacion que Ca-
nad4, con una amenaza del
25% a todos sus productos,
que llevaria su economia a la
recesion dada su dependencia
de Washington, su principal
socio comercial: dos de cada
diez coches que se venden en
EEUU estan fabricados al otro
lado dela frontera sury practi-
camente la mitad del crudo
mexicano tiene como destino
Estados Unidos.
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